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Apindustriae Crediveneto:

it credito alle imprese

‘Trasparenza, dialogo e Impegno
sono letre parole chiave che han-
no guidato Apindustria e Cre-

diveneto nel percorso cha le ha
portate a siglare la prima con-

venzionea livello mantovano. In-

oceasione della firma Framee-
sco Ferrari, presidente di Apin-
dustria Mantova, e Plergiorgio
Agostini, presidente di Credi-
veneto hanno sottolingato I'im-
portanza dell’accordo-ma so-
prattutto come s tratti di un pun-

to di partenza e sia proprio que-

“sto il momento in cui. occorTe
‘mettersi alla prova per struttare
tatte le opportuniti che la con-
venzione metie a disposizione
delle aziende associate. «Credi-
vaneto & una noviti per il nostro
territorio ma si basa su una tra-

dizione consolidatadi atienzione
alle esigenze degli imprenditori
— soiolinea il presidente Fran-
cesco Ferrari —ci siamo trovati in

-sintonia con |'istituto su progett,

pricrita-ed esigenze e per un im-
pegno forte per individuare stru-
menti di rilancio per un credito
davveroamisura diazienda. Ab-
biamo importanti aspettative per

- questa - collaborazione appena

instaurata», La convenzione si
applicheri alle oltre 500 aziende
associate ad Apindustria che oc-
cupano un totale di quasi 12.000
addetti. «Crediveneto, nello spi-
nito defle Banche di credito Coo-
perativo, ha tra i snoi p-mmgili
obiettivi |'attenzione
ilterritorio ele piccole medie
imprese che in questo termitorio

vivono ed operano — ha sottos
lineato il presidente Plergiorgio
Agostini - Inoltreunodel punti di

‘forza del nostro modello di fare

banca insiste molto sulla cura
dellarelazione coni propri soci e
clienti: Una convenzione dedi-

cata agli- imprenditori del ter-
ritorio Tappresenta per il nostro
istituto un modo per sostenere ed

. imcentivare il territorio e crears

legami di fiducia e partecipazio-
ne, anche in un contesto socioe-
conomico in forte difficolties. In

particolare entrambi i presidenti
hanno veluto mettere in eviden-
za comie sia fondamentale-pro- -

ware aragionare in modo diverso

perottenere i migliori risultat: le
aziende devono parlare con le
banche evidenziando non solo i
loro punti di forza ma anche
evenfuali clement da mighora-

12, le banche devono saper ascol-

tare gli imprenditor e andare ol-
e una mrnp]ma valutarione di
numer .

nfos allo 0376 221323




