L’EXPORT PER VENDERE DI PIU! @ o

TERZO INCONTRO o, o

3 ORE

? INCOTERMS: conoscerli per sfruttarli ?
a proprio favore nelle vendite.
] Come fare L]

GESTIRE IL TRASPORTO
COME LEVA COMMERCIALE

Gli INCOTERMS come strumenti efficaci di vendita
Giovedi 27 maggio ore 09.00 - 12.00

PROGRAMMA
7 e Cosa sono e quale INCOTERMS scegliere

* Ex works: accorgimenti per il suo utilizzo
» Come adattare il prezzo dell’offerta commerciale all’incoterms scelto
* Trasporti internazionali (gestione, norme e documenti)
» Casi particolari:
- la vendita di parti di ricambio
- spedire omaggi al cliente con addebito delle spese di trasporto.

COSTO
PER PARTECIPANTE per singolo incontro: € 80 + iva.

ISCRIVITI QUI

¢ | APIEXPORT

“ Aziende che guardano lontano


https://forms.gle/fbQUEf6Qnazygux67

